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廃
棄
や
安
売
り
を
防
ぐ

余
剰
在
庫
の
景
品
化
へ

　

イ
ノ
ベン
チ
ャ
ー
の
ビ
ジ
ネ
ス
モ
デ
ルへ
辿
り
着
く
ま
で
に
は
、い
く

つ
か
の
タ
ー
ニン
グ
ポ
イ
ン
ト
が
あ
っ
た
。

「
父
親
が
大
学
教
授
と
い
う
環
境
で
育
っ
た
た
め
、と
に
か
く
大

学
に
行
か
な
い
と
生
き
て
い
け
な
い
と
思
っ
て
い
ま
し
た
。た
だ
、

大
学
受
験
で
は
二
浪
し
て
い
る
ん
で
す
よ
。当
時
は
と
て
も
恥

ず
か
し
く
っ
て
、そ
れ
で
実
家
を
出
て
一
人
暮
ら
し
を
始
め
た
の

で
す
。食
肉
の
卸
業
者
で
働
き
な
が
ら
、自
分
で
ア
パ
ー
ト
代
も

稼
い
で
い
ま
し
た
。そ
の
時
に
、お
金
を
も
ら
う
こ
と
と
勉
強
が
で

き
る
と
い
う
こ
と
は
あ
ん
ま
り
関
係
が
な
い
と
い
う
こ
と
に
気
づ

く
こ
と
が
で
き
ま
し
た
。仕
事
を
や
れ
ば
や
っ
た
だ
け
評
価
さ
れ

て
お
金
を
も
ら
え
る
の
だ
と
。

　

最
初
に
就
職
し
た
の
が
、飲
食
店
向
け
中
古
厨
房
機
器
販

売
の
会
社
で
し
た
。飲
食
店
と
い
う
の
は
、開
業
率
も
廃
業
率

も
も
の
す
ご
く
高
い
で
す
よ
ね
。開
業
し
て
も
す
ぐ
に
潰
れ
て
し

ま
う
店
舗
が
多
い
し
、廃
業
時
に
は
、使
用
し
て
い
た
厨
房
機
器

を
お
金
を
払
っ
て
処
分
し
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
。そ
こ
に
目
を
つ
け

た
ビ
ジ
ネ
ス
で
し
た
。廃
業
す
る
店
舗
か
ら
処
分
予
定
の
備
品

を
ま
と
め
て
買
い
取
っ
て
、そ
れ
を
リ
サ
イ
ク
ル
し
て
販
売
す
る
の

で
す
。そ
こ
の
店
舗
開
発
部
で
働
い
て
い
た
の
で
す
が
、あ
る
と

き
社
長
が
、某
大
手
化
粧
品
会
社
が
廃
棄
す
る
品
を
買
っ
て
来

いっ
て
言
う
ん
で
す
ね
。と
り
あ
え
ず
そ
の
化
粧
品
会
社
に
電
話

す
る
と
、全
く
相
手
に
さ
れ
ず
断
ら
れ
ま
し
た
。仕
方
が
な
い
の

で
、何
か
で
挽
回
し
た
い
と
考
え
、

某
激
安
雑
貨
店
に
行
っ
た
ん
で
す

よ
。『
引
っ
越
し
の
た
め
に
ダ
ン
ボ
ー

ル
箱
を
分
け
て
欲
し
い
』と
お
願
い

し
て
、ダ
ン
ボ
ー
ル
箱
が
置
い
て
あ

る
部
屋
に
通
し
て
も
ら
い
ま
し
た
。

そ
こ
に
あ
る
ダ
ン
ボ
ー
ル
に
は
、商

品
名
と
、ど
こ
か
ら
納
品
さ
れ
た

の
か
が
書
か
れ
て
い
た
の
で
、そ
れ
ら
を
全
て
エ
ク
セ
ル
に
打
ち
込

み
、そ
の
激
安
店
の
仕
入
先
の
リ
ス
ト
を
つ
く
っ
た
の
で
す
。そ
れ

で
な
ん
と
か
化
粧
品
会
社
の
こ
と
は
許
し
て
も
ら
い
ま
し
た
。そ

の
後
も
フ
ラ
ン
チ
ャ
イ
ズ
の
事
業
部
長
に
な
り
、八
店
舗
ほ
ど
黒

字
化
し
た
の
で
す
が
、会
社
と
幾
つ
か
意
見
の
相
違
が
あ
っ
て
退

社
に
至
り
ま
し
た
。

　

次
に
就
職
し
た
の
が
、フ
ラ
ン
チ
ャ
イ
ズ
の
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
会

社
で
す
。こ
の
と
き
初
め
て
ブ
ラ
ン
デ
ィ
ン
グ
や
経
営
に
つ
い
て
勉

強
し
た
ん
で
す
よ
。そ
し
て
、ブ
ラ
ン
ド
が
い
か
に
大
切
な
も
の
な

の
か
を
知
る
こ
と
が
で
き
ま
し
た
。以
前
、化
粧
品
会
社
が
処

分
品
を
売
っ
て
く
れ
な
か
っ
た
意
味
も
理
解
で
き
た
の
で
す
。そ

れ
な
ら
ば
、『
買
い
取
っ
た
商
品
を
転
売
せ
ず
に
、景
品
と
し
て

用
途
限
定
で
お
客
さ
ん
に
配
る
』と
い
う
の
は
ど
う
だ
ろ
う
か
と

考
え
ま
し
た
。こ
の
発
想
こ
そ
が
、当
社
を
起
業
す
る
き
っ
か
け

で
し
た
」

起
業
の
根
底
に
あ
っ
た

専
門
力
で
補
い
合
う
と
い
う
発
想

　

余
剰
在
庫
の
処
分
と
い
う
メ
ー
カ
ー
の
苦
手
分
野
に
着
目
し
、

豊
富
な
商
流
と
い
う
得
意
分
野
で
応
え
る
。起
業
に
は
、こ
う
し

た
苦
手
分
野
を
補
い
合
う
分
業
の
精
神
が
あ
っ
た
。

「
よ
く
、ギ
ブ・ア
ン
ド・テ
イ
ク
と
は
言
い
ま
す
が
、い
つ
も
自
分
の

貸
し
方
を
優
位
に
し
て
い
る
人
ほ
ど
出
世
す
る
の
だ
と
思
っ
て

い
ま
す
。自
分
が
持
つ
専
門
力
で
一
生
懸
命
尽
く
せ
ば
、い
つ
か

困
っ
た
と
き
に
、相
手
が
持
つ
専
門
力
で
返
し
て
も
ら
え
る
の
だ

と
。お
互
い
の
専
門
力
で
補
い
合
え
れ
ば
、互
い
にハッ
ピ
ー
に
な
れ

ま
す
。つ
ま
り
、一
つ
で
も
得
意
技
が
あ
れ
ば
良
い
の
で
す
。学
校

教
育
で
は
、五
教
科
全
て
を
自
分
で
受
け
な
け
れ
ば
い
け
ま
せ
ん

で
し
た
。ど
れ
か
が
ず
ば
抜
け
て
良
く
て
も
、全
体
的
な
平
均
点

が
低
い
と
評
価
さ
れ
ま
せ
ん
。と
こ
ろ
が
大
人
に
な
る
と
こ
の
ル
ー

ル
が
変
わ
り
ま
す
。理
科
が
得
意
な
人
は
理
科
を
や
れ
ば
い
い
。

漁
師
は
魚
を
獲
る
こ
と
に
専
念
す
れ
ば
い
い
。自
分
の
得
意
な
こ

と
で
世
の
中
に
貢
献
で
き
る
、そ
れ
こ
そ
が
分
業
の
意
義
な
の
で

す
。た
だ
し
、個
人
の
秀
で
た
能
力
を
引
き
出
し
て
く
れ
る
会

社
と
引
き
出
し
て
く
れ
な
い
会
社
が
あ
る
の
で
、じ
っ
く
り
と
環

境
を
選
ぶ
こ
と
が
重
要
な
の
だ
と
思
い
ま
す
」

「
モ
ノ
」か
ら「
コ
ト
」へ

ビ
ジ
ネ
ス
領
域
を
さ
ら
に
拡
大

　

自
社
の
ビ
ジ
ネ
ス
は
、無
料
の
広
告
代
理
店
に
例
え
る
こ
と
が

で
き
る
と
横
山
さ
ん
は
語
る
。

「
企
業
の
余
剰
在
庫

を
私
た
ち
が
お
金
を

払
っ
て
買
い
取
り
、そ

れ
を
エ
ン
ド
ユ
ー
ザ
ー
に

配
る
こ
と
で
、気
に
入
っ

て
も
ら
え
れ
ば
再
度

店
頭
で
の
購
買
意
欲

を
刺
激
す
る
こ
と
が
で

き
ま
す
。だ
か
ら
当
社

の
ビ
ジ
ネ
ス
は
、サ
ン
プ

リ
ン
グ
を
手
伝
う
無
料
の
広
告
代
理
店
だ
と
言
う
こ
と
が
で

き
ま
す
。本
来
な
ら
サ
ン
プ
リ
ン
グ
に
は
コス
ト
が
か
か
り
ま
す
が
、

私
た
ち
は
逆
に
対
価
を
支
払
う
立
場
な
の
で
、こ
の
手
の
コ
ン
ペ

で
は
広
告
代
理
店
に
負
け
た
こ
と
が
あ
り
ま
せ
ん
。

　

ま
た
、今
ま
で
は
余
剰
在
庫
と
い
う『
モ
ノ
』が
主
軸
で
し
た

が
、今
後
は
、サ
ー
ビ
ス
や
遊
休
時
間
と
いっ
た『
コ
ト
』を
も
サ
ン

プ
リ
ン
グ
し
て
い
く
考
え
で
す
。例
え
ば
ス
ポ
ー
ツ
観
戦
で
あ
っ
た

り
、ホ
テ
ル
の
ス
イ
ー
ト・ル
ー
ム
で
あ
っ
た
り
、空
い
て
い
る
時
間
や

サ
ー
ビ
ス
が
あ
れ
ば
、そ
れ
ら
を
ど
ん
ど
ん
サ
ン
プ
リ
ン
グ
し
て
い

き
た
い
と
思
っ
て
い
ま
す
。飲
食
店
な
ど
で
も
、営
業
中
な
の
に

お
客
さ
ん
が
入
ら
な
い
時
間
帯
が
あ
れ
ば
、そ
れ
を
私
た
ち
が
買

い
取
っ
て
、お
客
さ
ん
の
来
店
を
促
す
こ
と
が
で
き
ま
す
。ご
要
望

が
あ
れ
ば
、ぜ
ひ
お
声
が
け
い
た
だ
け
れ
ば
と
思
い
ま
す
」

達 
人
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多
く
の
メ
ー
カ
ー
に
と
っ
て
、余
剰
在
庫
の
発
生
は
ネ

ガ
テ
ィ
ブ
な
問
題
で
あ
る
。そ
う
し
た
在
庫
に
適
し
た

流
通
経
路
が
な
い
た
め
に
、多
く
の
商
品
が「
廃
棄
処

分
」や
、ブ
ラ
ン
ド
崩
壊
に
も
繋
が
る「
安
売
り
処
分
」

を
余
儀
な
く
さ
れ
て
い
る
。こ
う
し
た
問
題
に
着
目

し
た
革
新
的
な
サ
ン
プ
リ
ン
グ
に
よ
っ
て
注
目
さ
れ

て
い
る
の
が
、二
〇
〇
三
年
設
立
の
株
式
会
社
イ
ノ
ベ

ン
チ
ャ
ー
だ
。仕
掛
け
人
は
、同
社
の
代
表
取
締
役
で

も
あ
る
横
山
理
さ
ん
で
あ
る
。新
た
な
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ

ン
を
生
み
出
し
た
経
緯
と
は
何
か
。起
業
へ
の
想
い
を

伺
っ
た
。
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